Vorm

7. bis 11. Méarz 2006
Halle 1 ¢ Stand 507
Besuchen Sie uns.

Liebe Leser,

hoffentlich sind Sie gut ins Jahr 2006
gekommen. Aus dem Hause Kaut noch
einmal alle guten Wiinsche und viel
Erfolg fiir die vor uns liegenden Mona-
te! Um noch ein bisschen mehr Appetit
auf den Erfolg zu machen, haben wir
mit unserer Friithjahrsaktion eine Start-
hilfe fiir 2006 aufgelegt. Wir hoffen
natiirlich, dass angesichts der attrakti-
ven Preise bei unserer Kundschaft die
Frithjahrmiidigkeit sofort verfliegt.
Wir von uns aus haben alles getan, um
unseren Kunden moglichst attraktive,
Energie schonende und leistungsféhige
Produkte anbieten zu konnen. In die-
sem Heft stellen wir in einem umfang-
reichen Beitrag die neuesten Highlights
von Kaut/Sanyo vor. Sie sehen, dass wir
uns mit unserer Produktpalette optimal
auf das neue Jahr vorbereitet haben.
Das gilt natiirlich auch fiir unseren
Service, der seit jeher eine unserer
groflen Stérken ist. Schneiden Sie sich
aus diesem Heft die Nummern unse-
rer Servicehotline aus. Wenn Sie uns
brauchen, sind wir fiir Sie da. Auch ein
solches Angebot kann nur von einem
qualitdtsorientierten Anbieter gemacht
werden. Darauf sollten wir die Endab-
nehmer immer wieder hinweisen.

Thr Hans-Alfred Kaut
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Abschied mit

dicken Madchen

War das ein Jahresausklang! In der
traditionsreichen Schiitzengesellschaft
am Brill von 1805 feierte das Kaut-
Team in Wuppertal Weihnachten, ein
erfolgreiches Jahr und den Abschied
von Peter KrauB3 (Prokurist und Ver-
triebsleiter Kélte/Klima) aus dem ak-
tiven Berufsleben. Aus diesem Grund
hatte Firmenchef Hans-Alfred Kaut
auch einige Kunden als Géste eingela-
den, mit denen Peter Kraull besonders
verbunden war. So traf sich ein Kreis
von 130 Personen zu einem festlichen
Abend in bester Laune. Fiir die Uber-
raschung des Abends sorgte der schei-
dende Vertriebsleiter selbst. Wer Peter
KrauB3 bisher fiir einen ,,kithlen Klaren
aus dem Norden“ gehalten hatte, sah
sich getduscht. Mit seiner Band ,,Qua-

si“, die keinen Vergleich mit den Kult-
Bands des Kdlner Karnevals zu scheu-
en hat, lieferte er einen viel umjubelten
Auftritt, dessen Hohepunkt das schone
Lied war ,,Dicke Madchen haben scho-
ne Namen“. Wer hitte das gedacht!
Hans-Alfred Kaut dankte noch einmal
dem langjéhrigen Mitarbeiter fiir sein
Engagement und bot ihm jederzeit an,
zu Besuch ins Mutterhaus zu kommen,
wenn die Freizeit einmal Uberhand
nehme. Mit dem Dank an alle Mitar-
beiter und an die Kunden fiir ihr Ver-
trauen war der offizielle Teil dann be-
endet. Von nun an galt das Motto des
Firmenchefs: ,Wer kriftig gearbeitet
hat, der soll auch kriftig feiern.“ Daran
hielt man sich bis in den frithen (oder
spéteren) Morgen.

StabUlbergabe in festlichem, aber fréhlichem Rahmen: Peter KrauB3 (links) und sein Nachfolger
Guido Jansen (rechts). In der Mitte Vertriebschef Rainer Frigger und Sabine Mdiller.
Foto: Andreas Fischer



Hochster Komfort

Weniger Energie
Viel Leistung

Mit einer ganzen Palette von Neuheiten in der Klimatechnik geht Kaut/Sanyo
in das Jahr 2006. Aufbreiter Front wurden bewihrte Gerite weiter entwickelt
und vollstindige Neuentwicklungen erarbeitet. Fiir alle Neuheiten 2006 gelten
die Grundsitze: ,,Hochster Klimakomfort, weniger Energie, viel Leistung*.
Natiirlich entsprechen alle Geriite auch den Richtlinien der Europiischen Ge-
meinschaft zur Festlegung von Konzentrationshochstwerten fiir gefihrliche
Stoffe in Elektro- und Elektronikgeriten. Der Kaut-Express stellt hier eine
Auswahl der Neuheiten vor. Fiir technische Erginzungsfragen, Erliuterun-
gen und Beratungsgespriche stehen die Mitarbeiter des Hauses zur Verfii-
gung. Weitere Informationen gibt es auch im Internet unter www.kaut.de.

Neu Entwickelt und leistungsméBig
erweitert wurde die Modelpalette der po—— Py ——
SAP- DC-Inverter Wandmodelle. Im
neuen Design bietet sie jetzt vier Leis-
tungsgrofien von 2,6 / 3,5 /5,2 und 7,1 i -

kW. Der Einsatzbereich im Heizbetrieb | ¢p_pc inverter Wandmodell

wurde von minus 8 Grad auf minus 15

Grad erweitert. Dank neu entwickel-
tem Kéltekreislauf ist ein permanenter
Heizbetrieb, auch wihrend der Abtau-
phasen gewihrleistet. Die AuBenein-

heiten mit 5,2 und 7,1 kW konnen im
Kiihlbetrieb bis minus 15 Grad einge-
setzt werden.

Verfiigbar: 1. Quartal 2006
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Mit sieben verschiedenen Frontfar-
ben kommt das ,,Design Modell Vier
Jahreszeiten“ daher. Die DC-Inverter

Wiarmepumpenmodelle stellen Leis-
tungsgrofen von 2,65 und 3,5 kW zur
Verfiigung, sind mit neuester Luftfilter-
und Luftreinigungstechnologie ausge-
stattet, verfiigen iiber UV-Lichtbestrah-
lung und Luft-lonisierung. Auch hier
sorgt ein zusétzlicher Fliistermodus
fiir Komfort. Die 3D-Luftverteilung ist

uber vier Lamellenmotoren steuerbar.
Verfiigbar: Ab sofort.

Die FlexiMulti DC-Inverter Aulien-
einheiten SAP-CMRV1923/2433GJ(H)
konnen ab sofort auch als Mono-Split
DC-Inverter mit einer Kilte-/Heizleis-
tung von 5,6/6,1 und 6,8/8,0 kW einge-
setzt werden. Als Inneneinheiten sind
Wand-, Mini-Kassetten-, Stand-, De-
cken- und Kanalanschlussmodelle der

FlexiMulti Palette verfiigbar.
Verfiigbar: Ab sofort.

Die aktuelle SPW-DC-Inverterse-
rie wird um zwei Aulleneinheiten er-
weitert. Die zusitzliche Aufleneinheit
SPW-CR184GVH56B mit 5,6 kW
Kalte- / 6,3 kW Heizleistung und die
SPW-CR604GVHSB mit 16 kW Kil-
te- / 18 kW Heizleistung runden die
Modellpalette leistungsmafBig nach un-
ten und oben ab. Fiir den Mono- und
Simultan-Splitbetrieb stehen die aktu-
ellen Inneneinheiten und Bedienele-
mente der SPW-DC-Inverterserie zur
Verfiigung.

Verfiigbar: 2. Quartal 2006

SPW-CR184GVH56B
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SPW-CR604GVH8B

Fir die neue 16 kW AulBeneinheit
SPW-CR604GVHS8B wird die Modell-
palette der Inneneinheiten um jeweils
ein Kassetten-, Decken- und Zwischen-
deckenmodell mit 16 kW Kélte- und
18 kW Heizleistung erweitert.
Verfiigbar: 2. Quartal 2006



Hochster Komfort...

Die Mini Eco-i Modellpalette der
Serie 5 wird um eine AuBeneinheit
SPW-CR605GXHS8 mit 16 kW Kilte-
und 18 kW Heizleistung erweitert. Bis
zu 9 Inneneinheiten aus der aktuellen
Eco-i Palette konnen angeschlossen

werden.
Verfiigbar: Mitte 2006

Die neue Super ECO-i Serie 5 ist die
Weiterentwicklung der aktuellen Eco-i
und das Sanyo VRF-Multisplitsystems
der nichsten Generation. Eine Verbes-
serung der Leistungszahlen (COP),
Verringerung der Stellfliche um
50%, Reduzierung der Gerduschpegel
und Erweiterung des Einsatzbereichs
sind nur einige Highlights der neuen
Super ECO-i Serie 5. Die 40 und 45
kW AuBeneinheiten bestehen nur noch
aus einem Modul und fiir 135 kW wer-
den anstatt wie bisher vier-, nur noch
drei Module kombiniert. Sdmtliche
Einzelmodule von 22.4 bis 45 kW und
die Modulkombinationen von 50,4 bis
135 kW verfiigen iiber DC-Inverterver-

dichter und -Ventilatoren.
Verfiigbar: Mitte 2006

ECO-Kreuzstrom-Wirmetauscher
zur Warmerilickgewinnung und fiir
den kélte- und elektrotechnischen An-
schluss an die ECO- Multisplitsyste-
me. Mit Luftleistungen von 500, 750
und 1000 m3/h, einem DX-Wirmei-
bertrager und dem Sanyo S-Net Bus
kann die Energieeffizienz der ECO
Multisplitsysteme jetzt auch optimal
zur luftseitigen Warmeriickgewinnung
genutzt werden.

Verfiigbar: Mitte 2006

I

Die neue ECO-i Standard-Fernbe-
dienung mit Schaltuhrfunktion ist mit
einem Sieben-Tage-Timer ausgestattet
und verfiigt tiber sechs Programme pro
Tag.

Verfiigbar ab Mitte 2006.

Kreuzstrom-Warmetauscher

Ebenfalls ab Mitte 2006 ist der neue
Touch Screen Controller mit Web-
Applikation lieferbar.

ECO-Big-Pac

Schon seit Jahren wurde er von vielen
Kunden erwartet, jetzt ist er da, der
neue ECO-BigPac. Die Eigenschaften:
Grofler Leistungsbereich, als Mono-
und Simultan-Splitsystem einsetzbar,
bis zu vier Inneneinheiten anschlief3bar,
Sanyo S-Net Bus fiir die Einbindung in
die Eco VRF-Systeme. Zur Verfiigung
stehen zwei AuBeneinheiten in Wir-
mepumpen-Ausfithrung mit 22,4 und
28 kW Kaiilteleistung und R410A. Die
ECO-BigPac sind im Simultan-Splitbe-
trieb mit den Inneneinheiten der SPW-
DC-Inverterserie kombinierbar. Fiir
den Mono-Split-Einsatz der ECO-Big-
Pac stehen zwei Kanalmodelle SPW-
DR705/905GH56 mit 22,4 und 28 kW

Kilteleistung zur Verfiigung.
Verfiigbar: Mitte 2006

Geréduscharme Sanyo Geblisekonvek-
toren als Wand-, Stand, Decken und
Kassettenmodelle und Kaltwassersiit-
ze im Leistungsbereich von 6 bis 78 kW
stehen ab sofort in Kiihl- und in War-

mepumpenausfithrung zur Verfiigung.
Verfiigbar: Ab sofort

Mit diesen Highlights macht Kaut/Sa-
nyo seinen Kunden ein Angebot fiir
2006, mit dem sich der Markt erfolg-
reich bearbeiten lasst und mit dem man
dem Endabnehmer leicht die Vorteile
von Qualitdtsprodukten gegeniiber Bil-
ligangeboten vor Augen fiihren kann.

Neuer Abteilungsleiter
im Stammbhaus

Zum 1. Januar 2006 hat Guido Jansen
(39) die Abteilungsleitung des Bereichs
Kélte/Klima sowie die Niederlassungs-
leitung im Stammhaus von Kaut iiber-
nommen. Er tritt damit die Nachfolge
von Peter Krauf} an, der Ende vergan-
genden Jahres in den Ruhestand getre-
ten ist. Guido Jansen ist seit Juli 2003
im Hause Kaut tétig. Sein Berufsweg
begann als Kélteanlagenbauer in Mon-
chengladbach, seiner Heimatstadt,
fithrte dann tiber Herne an die Fach-
schule fir Technik in Gelsenkirchen,
wo er sich zum staatlich gepriiften
Techniker, Fachrichtung Kélte- und
Klimatechnik, weiterbildete. Als staatl.
Gepriifter Kéltetechniker war er dann
im Vertrieb in Ratingen, Reiskirchen,
Essen und Hamburg tétig, ehe er 2003
nach Wuppertal ins Stammhaus von
Kaut kam, wo er Rainer Frigger wie-
dertraf, mit dem er vor 23 Jahren seine
berufliche Ausbildung begann.

Als Nachfolger von Peter Krau3 will
Guido Jansen dessen erfolgreiche Ar-
beit fortfiithren. Jansen: ,,Ich werde die
guten personlichen Kontakte auf Kun-
den- und Lieferantenebene weiterhin
intensiv pflegen und neue Kunden fiir
das Unternechmen gewinnen.“ Neben
seiner Tétigkeit als Abteilungsleiter
Klimatechnik mochte Jansen die ,,Ver-
triebsniederlassung Wuppertal Stamm-
haus* erfolgreich leiten und stirken.
Die erfolgreiche Betreuung und Aquise
von Fachbetrieben und Ingenieurbiiros
sei eine der dringlichsten Aufgaben
in diesem Bereich. Jansen: ,,Ich hoffe
auf die Unterstiitzung der Kunden und
Kollegen. Der neue Abteilungsleiter
wohnt in Mettmann, ist verheiratet und
hat zwei Kinder.



Eriihjahrsmiide? Kaut weckt auf.

Die Friihjahrsaktion 2006 von Kaut
soll den Kunden Anreiz zu einem ganz
besonders guten Start ins neue Jahr
geben. Fir erfolgreiche Unternehmen
sind wertvolle Preise ausgesetzt wor-
den. Wer in der Zeit vom 1. Januar bis
zum 31. Mérz einen Umsatz von 200
000 € erreicht, bekommt als Prdmie
einen 42“ Plasma-Fernseher mit 106
Zentimetern Bildschirmdiagonale. Fiir
einen Umsatz von 125 000 € mit dem
Hause Kaut in den ersten drei Monaten
des Jahres gibt es ein 32“ LCD TV-Ge-
rdt mit 80 Zentimetern Bildschirmdia-
gonale. Ein Umsatz von 75 000 Euro

wird mit einem Desktop PC System mit
17 Flachbildschirm, Tastatur, Maus
und Drucker belohnt. Und schlieB3lich
ist fiir einen Umsatz von 50 000 € ein
DVD Recorder mit 160GB HDD als
Priamie ausgesetzt.

Mit solchen Priamien muss doch der
Start ins neue Jahr Freude machen.
Malfigebend fiir den Anspruch auf die
attraktiven Priamien ist der nettofak-
turierte Umsatz vom 1. Januar bis 31.
Mairz 2006 nach Abzug von Gutschrif-
ten und Retouren. Kaut wiinscht seinen
Partnern fiir die Aktion viel Erfolg.

Kaut mit Pinguin zur Zoo-Parade

Uber 100 ,Rohlinge” warten auf die Pinguinparade im August. Auch Kaut hat eines der Tiere
erworben, um es von Schiilern kiinstlerisch gestalten zu lassen.

An der ,,Pinguinale 2006* wird das tra-
ditionsreiche Unternehmen Alfred Kaut
GmbH in Wuppertal mit einem eigenen
Pinguin teilnehmen. Die spektakulére
Veranstaltung findet am 19. August
2006 zum 125-jéhrigen Jubildum des
weltberithmten Wuppertaler Zoos statt.
Mehr als 100 kunstvoll gestaltete Pin-
guine werden an diesem Datum per
Schwebebahn an der Haltestelle Zoo
einschweben, von wo sie in einer gro-

I Service-Rufnummern fiir

I technische Notfélle von

| Sanyo Split/Multisplitanlagen
I auBerhalb der Geschaftszeiten

|

| 93 43 851/ Guido Krone

| 93 43 842 / Andre Hillmer
I 93 43 892 / Uwe Rohle

| 93 07 396 / Moritz Moller

Ben Parade zum Zoo geleitet werden.
Der Pingiun ist das Wappentier des
Zoologischen Gartens, der wegen sei-
ner landschaftlich reizvollen Lage und
seiner herausragenden Zuchterfolge
zu den bedeutendsten Zoos in Europa
zahlt. Ein Pinguin und ,,Kalte Kaut“!
Das lasst sich wunderbar kombinieren,
meinte Firmenchef Hans Kaut und er-
warb einen der 100 etwa 1,80 Meter
groB3en Rohlinge. Im Ausstellungsraum

Service rund
um die Uhr

Einen solchen Service
konnen Billig-Produkte
nicht bieten. Kaut-Spe-
zialisten sind dagegen
rund um die Uhr zu er-
reichen und stehen mit
Rat und Tat zur Verfii-
gung. Tipp: Servicekar-
te einfach ausschnei-
den.

des Stammhauses hat er nun erstmal
seine Residenz gefunden. Kiinstlerisch
bemalen sollen ihn Schiiler der benach-
barten Heinrich Boll-Gesamtschule.
Preise fiir die besten Entwiirfe hat Kaut
bereits festgesetzt. Jetzt miissen die
Schiiler ihn noch — wiirdig oder lustig -
fiir die grofe Pinguinale anmalen. Die
Pinguine waren ohne Farbgestaltung
Unternechmen und Institutionen zum
Kauf angeboten worden.

Schiiler der Heinrich Béll-Gesamtschule
werden unter Anleitung ihres Lehrers Van
Thiel (rechts) den Kaut-Pinguin kiinstlerisch
gestalten.
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